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【戦略】
①統合によるBtoB事業収益の拡大

⇒サイバードのサイト開発受託事業に加え、JIMOSの通販支援事業の収益連結

【当期計画】
①下期よりJIMOSの通販支援事業、及びコマースサイト開発収益を新たに連結

②安定したクライアントサイト運用収益と下期の開発収益の計上増加

③他子会社収益力の改善が進展（技術関連子会社等） ⇒【表１】参照

④不採算子会社の株式を既に譲渡し、当期より非連結化
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【表１】技術関連子会社（アクシスソフト）業績
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